
تکدلنرویداد بزرگ 
کارخانه نوآوری رسانه راه کار تقدیم می کند



معرفی

مقیمیانمهدی •
پیمینیو کالا مینی، 1389از سال مبتکرهای شرکتمدیرعامل گروه •

(FMCG)تندمصرفبرای کالاهای کارمزدبدون بهره و اقسطی، سرویس مینی پی
صندوق فروش در سراسر کشور1۵۰۰۰پذیرنده شامل بیش از 1۶با

هزارکاربر فعال 2۰۰و  بیش از 



علت تمرکز برخی
بازیگران لندتک
بر اقشار متوسط

مهدی مقیمیانرو به پایین

پیمینیمدیرعامل 



!اهمیت موضوع

اقتصادی اجتماعینابرابری هایکاهش : اجتماعی•

پایین و پرجمعیت دهک هایرشد اقتصادی با ارائه خدمات اعتباری به : اقتصادی•

اعتباری/فناوری برای تحولات خدمات مالیزیرساخت هایطراحی : فناوری•



نیاز فوری به تسهیلات، یک مثال واقعی

امکان دریافت اعتبار و وام لحظه ای•

در هر ساعت از شبانه روز•

سنتی دریافت تسهیلات و اعتبار مالی /بدون طی مراحل اداری•



(بررسی چند جامعه بزرگ شاغل در کشور)تحلیل بازار 

میلیون نفر هستند که مجموع اعضای دو تاا از بزرگتارین صاندوق هاای 8میلیون نفر که تحت سرپرستی حدود 1۵•

بازنشستگی کشور به علاوه ی جامعه فرهنگیان کشور

برخااااوردار هسااااتندحقااااوق نساااابتا  پااااایینی آمااااار هااااا نشااااون میااااده کااااه اک اااار ایاااان اعضااااا از •



دلایل تمرکز بر دهک متوسط رو به پایین

ی از اقشار بخش بزرگی از جمعیت را تشکیل می دهند و اغلب دسترسی کافی به خدمات مالگروه هااین 

.ندارند

نتی نیاز دارند که بانک های سکوتاه مدتبسیاری از این افراد به وام های کوچک و : نیازهای برآورده نشده•

.به آن ها توجه نمی کنند

.ارائه خدمات مالی به این اقشار می تواند به رشد پایدار اقتصادی کمک کند: رشد پایدار•



مزایای فناوری در خدمات مالی

درگاه های اعتباری، اپلیکیشن های موبایلی و: استفاده از فناوری های نوین مانند: دسترسی آسان •

.پلتفرم های آنلاین که امکان دسترسی آسان تر و سریع تر به خدمات مالی را فراهم می کنند

فناوری می تواند هزینه های عملیات مالی را کاهش دهد و خدمات را مقرون به صرفه تر : کاهش هزینه ها•

.کند

اس استفاده از داده ها و الگوریتم ها برای ارائه خدمات مالی شخصی سازی شده بر اس: خدماتشخصی سازی•

.نیازهای هر کاربر



نمونه های موفق

•PostPay:سرویساینازعربیمتحدهاماراتساکناندرصدپنجاهBNPLکنندمیاستفاده.

•Lendo:کارهایوکسببرایمالیتامیندلارمیلیون3۰۰ازبیشSMEسعودیعربستاندر

•Klarna:دارهکشور4۵درمشترینفرمیلیون1۵۰ازبیشوکردهشروعسوئداز



نتیجه گیری

دلایل تمرکز برروی دهک های متوسط به روی پایین•

لندتکآینده •

پرسش و پاسخ•
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